Santiago Torre

Servicio de ESTRATEGIA
COMERCIAL para PYMES

Vende mas sin bajar precios

Transformacion de equipos comerciales estancados en vendedores

profesionales y organizados, que hacen lo que hacen con un proposito
definido.

Impulsa tus resultados mejorando tus ventas y tus margenesy con
control sobre las actuaciones comerciales

[
Haz que tu negocio funcione sin ti




ESTRATEGA

[> Coach de negocios certificado por IBCI -International
Bussines Coaching Institute y AICEN -Asociacion
Internacional de Coaching Empresarial y de Negocios

> Licenciado en Sociologia Industrial por la Universidad
de Deusto

[> Executive MBA por la Universidad Comercial de Deusto
> Postgrado en Control de Gestion

[> Mas de 35 afios de experiencia profesional, los 15
ultimos como mentor de negocios y formador

[> Ponentey conferenciante habitual en forosy congresos
de ventasy recursos humanos

> Autor de varios libros sobre ventas y liderazgo, alguno
de los cuales suelen estar en las primeras posiciones de
venta en Amazon Espafia en su tematica (a la derecha
pueden verse los ultimos)

> Autor del podcast Liderazgo Comercial (mas de 1.600
episodios)

[> Puede verse toda la trayectoria profesional, diplomasy
mayor informacion en el perfil de LinkedIn

[
Haz que tu negocio funcione sin ti

Echa un vistazo ¥

VENDER BIEN
E E

Sigue al autor

Santiago To- Siguiendo
» Escudero

8

¢ Volver 3 los resultados

Echa un vistazo ¥
CIERRA
LAVENTA

Métoda y proceso para cerrar
disparar tus resultados

w all

SANTIAGO TORRE ESCUDERO

Sigue al autor

Santiago To- Sigulendo
» Escudero

DE MADDI

Una historia de liderazgo:
todo pedn es una reina en potencia

.
Herramlentasy

consejos para
liderar mejor un

equipo de

l — .
-
SANTIAGO TORRE ESCUDERO

Pasa el raton por encima de la imagen para

ampliarla

FE

ULTIMOS LIBROS PUBLICADOS

Vender bien es posible si tienes las herramientas: relatos y
consejos para ayudarte a vender mejor y convertirte en un
vendedor profesional Versién Kindle

de Santiago Torre Escudero (Autor) Formato: Versién Kindle
kA v 41 valoraciones
Ver todos los formatos y ediciones

Versién Kindle Tapa blanda
0,00 € kncleunlimited 16,49 € vprime

1 Nuevo desde 16,49 €

“Vender bien es posible” te va a proporcionar herramientas para que mejores en tu dia a dia en el mundo de la venta a
través de historias reales y de consejos practices y aplicables.

Algunas de las resefias que encontrards mds abajo dicen

“Saberhio libro. En sus pdainas encontrards excelentes consejos que te ahorrardn errores en tu proceso comercial. Fs muy dtil

 Leer mas

Longitud de Fecha de

Idioma Notas adhesivas Tamaiio del archiva

impresién publicacién
o ® & f >
163 paginas + Espariol En Kindle Scribe ~ 13 diciembre 2021 3810 KB
Rendirse, nunca: Lucha, fuerza, constancia (Fuera de Coleccién) bl

Gr

Cierra la venta: Método y proceso para cerrar ventas y
disparar tus resultados Versién Kindle

de Santiago Torre Escudero (Autor) ~ Formato: Versién Kindle

Frirdfdr v 202 valoraciones

er con nuestra
Comprar por 4,50 €

“Cierra la Venta" te va a propar
tuya es la mejor opcidn para sus intereses.

"Un gran libro sobre ventas, bien llevade, con un dltimo tercio magistral” Pedro Valladolid. Socio de Venta corporativa en
Impulso Coaching de Negocios

acilite convencer a tus posibles clientes de que la

"Me ha dado muchisimas ideas, tanto de negociacién, como, por supuesto, de cierre” Manolo Vidal, Consultor de Social
Selling v experto en Linkedin
~ Leer mds
onghted de idioma Notas adhesivas Fecha de Tamafio del archivo
impresién publicacién
2 ® & al >
170 piginas ~ Espafiol En Kindle Scribe - 28 enero 2018 875K8

La eclosion de Maddi: Una historia de liderazgo: todo th
peodn es una reina en potencia Tapa blanda - 12 diciembre 2016

de Santiago Torre (Autor)

47 %k *r 73 valoraciones Ver todos los formatos y ediciones
Versién Kindle Tapa blanda
00 € il 15,4
ste ti illsn,  1De2 e 11,5
poni limited T Nus 5 4
€
por un tu vid: jieras que tu equipo creciera y fuera independiente.

&Sabes que se puede conseguir?

La eclosién de Maddi es un libro que te enganchard con su historia desde el comienzo, adictivo y que, ademis te
wudar a consequir ese equipo que deseas

vV Lees 3

[E] Informar sobre informacion de producto errénea,

bos s Dimensiones 1SBN-10
impresién
2] & LL1] >
262 piginas 12 diciembre 2016 1524x1.52x 1519086881

2286 em


https://open.spotify.com/show/2dsuRSJJE0CKMa9V8bZdk8
mailto:linkedin.com/in/productividadcomercial/

Santiago Torre

¢ Tu empresa vende menos de lo que
deberia?

oll0 Ventas por debajo del |>Z<| Resultados @ﬂa Falta de estrategia
potencial inconsistentes clara
Detectamos y desbloqueamos las Transformamos la suerte en Disenamos un plan comercial
oportunidades ocultas en tu sistema con procesos comerciales adaptado aturealidady

negocio. predecibles. objetivos.



¢ ahve M

5 Eeclrling

LomALn  Laton

§ Duriness

M {/U\l"ﬂ.‘ :

.Reconoces estos sintomas?

Falta de coordinacion
Cada comercial sigue su propia estrategia sin
Comerciales por debajo de objetivos QP direccion unificada.

El equipo no alcanza las cifras esperadas al
trimestre tras trimestre.

Poca visibilidad

=
Desconoces el nimero real de oportunidades en curso.
W
Dependencia de estrellas 5 Presion sobre precios
El crecimiento recae en pocos comerciales o en Se cierran ventas reduciendo margenes como

el propio dueno. Unica estrategia.



De la intuicion a la estrategia

Definir

Establecer objetivos claros y mercado objetivo optimo

Ajustar

Optimizar continuamente basado en datos reales
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D
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Planificar

Disefar estrategias y tacticas comerciales especificas

Ejecutar

Implementar acciones comerciales sistematicas

Medir

Analizar resultados con métricas relevantes



-
Haz que tu negocio funcione sin ti

La solucién que propongo

Diagnéstico inicial
Analisis exhaustivo de tu
situacion comercial actual.

Plan de accion inmediato

Acciones concretas para obtener
resultados a corto plazo.

Sistema de control

Implementamos métricasy KPls
efectivos para seguimiento.

Tableros de gestion comercial
clarosy accionables.

Estrategia comercial

Diseno de plan a largo plazo
alineado con tus objetivos.

Formacion especializada

Capacitamos a tu equipo comercial
en el nuevo modelo.

Adaptamos las técnicas a tu sector
y tipo de cliente.

Acompanamiento continuo

Seguimiento personalizado al
equipoy a su responsable.

Ajustes en tiempo real segun
resultados obtenidos.



La transformacion

Ahora

« Acciones comerciales poco planificadas

« Excesiva dependencia de algiin vendedor

« Notienes claro porqué alguien compra o no

« Cadauno hace lo que entiende que es major

« Equipo comercial poco organizado y coordinado

« Vendedores a los que les importa mucho el precio

« Nohayunadireccidn clara sobre lo que tienen que hacer

« Lacifra de ventas no tiene una base sélida de porqué esay no otra

Después

Plan comercial definido

Equipo de ventas organizado

Argumento comercial unificado

Resultados comerciales consistentes y predecibles
Estrategia comercial de cortoy largo plazo alineada
Cuadro de control comercial adecuado a tu empresa
Método de ventas enlazado con la estrategia comercial

Vendedores que saben lo que tienen que hacery porqué



Beneficios para tu empresa

. ’ ul'lll'l'lolll _g_ ml

Crecimiento rentable

\W

£ Aumenta facturacidn e incrementa margenes , -
< | .s.t...s.ml ...Anr‘
® Equipo potenciado
s Comerciales motivados y orientados a resultados
Visibilidad completa
Q Direccion informada sobre actividad comercial

Clientes ideales

@ Captacion de clientes mas

rentables y menos problematicos

Retorno inmediato sobre tu inversion [



Santiago Torre

Haz que tu negocio funcione sin ti

cListo para transformar tu area comercial?

Contacta hoy mismo para una primera reunion donde analizaremos tu situacion comercial y valoraremos posibles soluciones.

E« info@santiagotorre.com

+34 699 305 323



mailto:info@santiagotorre.com
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